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Et salgsargument

Blovstrad Bredbandsforening (BBBF) har
undersagt, om huset bliver mere vaerd ved

installering af fibernet

Al Anna Skau
FREMTID Mange Blovstrod-
borgere har tilmeldt sig fiber-

nettet, fordi det er frembidens
kommunikationsnet. Nogle
ved dog ikke rigtig, om de har
brug for det endnu, men me-

Foto: Flemming Nyberg
ner, atdet pd lengere sigteren
god investering,

Flemming Nyberg ra BREF
forteller:

.Da en Blovstrodborger for
nylig skulle selge sit hus,
skyndte han at melde sig til fi-
bernettet — han var overbevist
o, atisalgsejemed var deten
rigtig god idé

SFibernettet har givet det al-
mindelige bredbind baghjull
Man kan downloade film i lo-
bet af fi sekunder og sende
masser af billeder via e-mail
pé et ejeblik. Tale i telefon via
din tv-skaerm og se fjernsyn i
super billedkvalitet. Fibernet-
tet, som Nesa i disse dage forer
ind i stuerne i det meste af
Blovstred, rummer langt flere
muligheder end de bredbind,
vi kender i dag. Og si er det
ikke dyrere, men meget be-
dre’

BBBF har nu spurgt forskelli-
ge ejendomsmeglere, om det
har betydning for husets
salgspris, om der er tilknyttet
fibernet.

Og nogle mener faktisk, at
det vil kunne ses pa huspriser-
ne fremover, ndr fibernettet er
blevet en realitet.

BBBF har blandt andet talt
med ejendomsmagler Claus
Prehn fra LokalBolig i Allerad:

JFibernettet er absolut et ak-
tiv 1 forbindelse med en hus-
handel. Det gor boligerne
mere attraktive og nemmere
at selge - vi far ofte sporgsma-
let fra specielt kebere, der ar-
bejder meget hjemmefra. Men
ogsi De unge, som seger efter
en ny bolig, sporger nasten
alle, om der er et godt TV-sig-
nal, mange kanaler og hurtig

internetforbindelse”,  siger
Claus Prehn.
«Man kan ikke ligefrem sige,

at prisen pi huset i forste om-
gang bliver hejere, men vi vil
nevne fibernettet i vor salg-
sopstilling, og alt andet lige er
det et godt salgsargument"”.



